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    Offre Modulaire
    Synergee s’adapte à vos besoins et accompagne votre réseau tout au long de son cycle de vie.




                 
    DÉDIÉE AUX RÉSEAUX COMMERCIAUX
    Synergee s’adapte à tous les types de commerce en réseau : Franchise • Commerce Coopératif et Associé • Centrale d’achat • Centrale de référencement • Réseau intégré




                 
    En mode Saas
    Synergee est une solution cloud : aucune installation n’est requise. Elle s’intègre facilement à votre système d’information existant.




		





            

        



            
            
            
        
        

    








    

        
            
            
                





                
                 
	 

		

	
		
									

		

	


 
	
 
            

            
            
        
            

	


		
		

	
				UN CRM MODULAIRE QUI S’ADAPTE À VOS BESOINS			
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	Développer - Créer
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				Ils parlent de Synergee…			









			
	
		"Synergee permet d’avoir un langage commun entre l’ensemble des services support, opérationnel, finance, marketing, achats et permet d’offrir un accompagnement efficace pour nos franchisés"
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Julien Gourand				Directeur Général - MIDAS
	
	
	
		"Avec Synergee, nous sommes capables de gérer des milliers de contrats au quotidien, dans toutes leurs complexités et leurs spécificités. L'outil s'intègre intelligemment et prudemment avec l'ERP et permet les exports nécessaires au reporting avancé que requière un grand nombre d'immeubles et de contrats. Les échéances ne sont plus jamais un problème."
	

	

	[image: Zanelli G.]


Zanelli G.				Consultant -Proximus
	
	
	
		“La performance de Synergee : dans un magasin où vous devez lancer un rapport et attendre une minute que les indicateurs se construisent, en règle générale cela fonctionne très mal, là c’est de l’ordre de la seconde.”
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Stephane Maiocchi			
				Directeur financier et systèmes d’information - Galerie Lafayette
			
	
	
	
		"Autour des modules de l’outil, nous avons pu construire une cohérence par rapport à notre business modèle, à customiser suffisamment pour qu’il soit à la fois performant et adapté à notre fonctionnement."
	

	

	[image: Jean Pierre Barnier]


Jean Pierre Barnier			
				Directeur International & Business Development
			
	
	
	
		"Notre choix s’est porté sur Synergee car c’est celle qui est apparue la plus à même à répondre de la diversité de notre réseau…j’ai apprécié la réactivité, le professionnalisme et l’agilité"
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Gilles Pincemin			
				Contrôleur Financier RSE & Développement Durable
			
	
	
	
		“On sent que Synergee a compris qui nous sommes et ne reste pas sur ses acquis, cherchant à chaque fois à améliorer la performance de ses outils.”
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Pierre-Etienne Beuvelet			
				In&Fi Crédits
			
	


	




	



    

        
            
            
                





                
                            

            
            
        
            

	






		
		

	
				Une expertise reconnue			
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Maximiser l’efficacité de la gestion des baux commerciaux
28 mars 2024  Mot d'expert

Gestion des baux
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5 Stratégies clés pour renforcer votre bilan
7 mars 2024  Mot d'expert





    







	



		

		
											

											  

								


								

			



				
		
          




		
		
					Synergee France
				1/3 boulevard Charles de Gaulle - 92700 Colombes
	+33 (0)4 66 49 40 40
	
				france@synergee.com


		

			Synergee Benelux
				Avenue Arnaud Fraiteur 15-23 - 1050 
Bruxelles

	+32 23 19 69 40
	
				benelux@synergee.com


		

			Synergee Canada
				204 rue du Saint-Sacrement

Bureau 300 - H2Y 1W8 Montréal (QC)
	+1 438 2280519
	
				canada@synergee.com
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